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ProService: Edelmetalle fur den freien Vertrieb!

"Wird der Wert von Edelmetallen und Rohstoffen iiber die nichsten Jahre steigen? Wenn Sie dieser Mei-
nung sind, dann ist die ProService AG der richtige Partner fiir Sie”, bringt der in Liechtenstein an-
sdssige Edelmetallanbieter die zunachst grundséatzlich zu klarenden Pro- oder Contra-Argumente
bei Rohstoffinvestments auf den Punkt. Und in 2010 stand bei den Investoren die Gold-Anlage
als Depot-Absicherung, nicht zuletzt wegen zunehmender Inflationsdngste sowohl beim US-$
also auch beim € aufgrund der gewaltigen Milliarden-Geldmengenflut zwecks Stiitzung der je-
weiligen Wirtschaftskreisldufe, ganz hoch im Kurs. Die Performance des Gold- IDQ D
preises von rund 30 % p. a. in 2010 unterstreicht, dafs die Anlagestrategie mit

Gold im Vorjahr voll und ganz aufgegangen ist. Eine vor Abzug der Kosten
noch deutlich bessere Performance von rund 57 % p. a. in 2010 erzielte die Pro Service AG/FL-
Triesen fiir ihre Anleger beim Investment in Edelmetalle. Der eingebundene Rohstoffverwalter
Dux Partners AG/FL-Triesen investierte bis Frithsommer 2010 drei Viertel des Kapitals in Gold,
das restliche Viertel in Silber, prognostizierte dann rechtzeitig die in der zweiten Jahreshalfte ein-
setzende Aufholjagd des Silbers gegeniiber dem Gold, indem er das Portfolio zu 50 % in Silber
und zu je 25 % in Gold und Platin neu aufteilte. Die positive Entwicklung sowohl bei Silber als
auch bei Platin im Vergleich zu Gold hat sich in 2011 weiter fortgesetzt, so dafs die ProService AG
voll auf Kurs bei ihrer Anlageentscheidung liegt. Doch wie kénnen Vermittler ihren Kunden die
Anlagewelt der Edelmetalle iiber diesen Anbieter erschliefsen?

SERVICE AG

Drei Produktalternativen stehen hierzu zur Auswahl ++ 'Begehrte Werte' ist das Standardpro-
dukt, das eine Kombination aus Einmalzahlung (min. 500 €) und regelméfiigen Zahlungen
(min. 50 € monatlich) ist. Dem Kunden wird hier eine Strategiegebiihr in Héhe von 8,75 %
bezogen auf die Gesamtzahlungssumme belastet, zzgl. von vier Monatsbeitragen, soweit auch
regelméfiige Zahlungen vereinbart werden. Eingehende Zahlungen werden anfangs zu 70 %
auf die Kosten angerechnet, die restlichen 30 % werden fiir den Kunden direkt investiert. Fiir
den Vertriebspartner bedeutet dies, er erhalt die Vertriebskosten in dem Verhaéltnis, in dem
dem Kunden die Kosten belastet werden. Die Verwaltungsgebiihr des Anbieters bzw. die La-
gerung und Versicherung liegen bei 0,15 % p. M. und 0,07 % p. M. ++ 'Wahre Werte' unter-
scheidet sich lediglich durch niedrigere Kosten und kann den Kunden analog zur Asseku-
ranzwelt als ein Gruppentarif mit besseren Konditionen angeboten werden. Die Strategie-
gebtihr liegt hier bei 6,75 % p. a. plus ggf. der vier Monatsbeitrage. Eingehende Zahlungen
werden bereits zu 50 % investiert, die restliche Halfte auf die Kosten angerechnet ++ Reale
Werte' ist ein Spezialprodukt fiir reine Einmalzahlungen mit einem Mindestbetrag von

3.000 €. Weitere Nachzahlungen sind ab mindestens 1.500 € moglich. Die ausgewiesene
Strategiegebiihr betragt 8 %, kann jedoch vom Vermittler auf bis zu 3 % verringert werden.
Bei Erstzahlungen von tiber 10.000 € sogar auf 2 % und ab Erstzahlungen in Hohe von

30.000 € liegt gar eine Reduzierung der Gebiihr auf 1 % im Ermessen des Vertriebspartners,
womit sich im gleichen Verhaltnis entsprechend seine Provision reduziert.
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Gemeinsam fiir alle Produktalternativen gilt, daff der Kunde jederzeit seine im Eigentum befindli-
chen Edelmetallbestdnde zu Tageskursen verkaufen oder reduzieren, also sich seine Anlage in bar
ausbezahlen oder in physischer Form aushdndigen lassen kann. Die Abwicklung der Anlage lauft
wie folgt: Der Kunde leistet Zahlungen auf das deutsche Sonderkonto der Larona Trust Reg., die
als Liechtensteinische Treuhandgesellschaft unter Kontrolle der Liechtensteinischen Finanzmarkt-
aufsicht steht. Der Rohstoffverwalter entscheidet, in welche Rohstoffe die Anlagegelder investiert
werden. Edelmetalle werden ausschliefilich von renommierten Scheideanstalten erworben. Die La-
gerung der Rohstoffe erfolgt in einem Hochsicherheitstresor, der nur gemeinsam von je einem Ver-
treter der Betreibergesellschaft des Tresors, des Sicherheitsunternehmens Securitas AG und der
ProService-Unternehmensgruppe betreten werden darf. Jedes Jahr werden die Rohstoffbestande
von einem Wirtschaftspriifer bestdtigt. Derzeit lagert das Unternehmen mehr als 10 Tonnen Edel-
metalle fiir mehr als 5.000 Kunden. Getrennt von der 6ffentlich zuganglichen Internet-Prasenz der
ProService AG ist die ganz neu eingerichtete Service- und Support-Palette iiber die Homepage
www.vertrieb.proservice.li fiir Partner abrufbar, wo sich die Vermittler fiir Online-Konferenzen wie
auch -Schulungen anmelden konnen.
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'k-mi'-Fazit: Welche Hohen und Tiefen die Edelmetallkurse in 2011 erreichen werden, kann
niemand heute mit Gewifsheit vorhersagen. Doch wenn auch Thre Kunden von langfristig stei-
genden Edelmetallkursen ausgehen, so ist eine Portfoliobeimischung mit Gold, Silber und Pla-
tin alleine schon als Inflationsschutz und Vermogensabsicherung sinnvoll. ProService bietet
dem freien Vermittler iiber die sehr flexible Handhabung bei der Vertragsgestaltung viele Op-
tionen, um individuell auf die jeweiligen Kundenbediirfnisse angepafit eine Investitionsent-
scheidung zu treffen.
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